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MODUL 5

Strategi Penjualan Berbasis Sasaran

(PROPAYBACK)
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Mendapatkan 
Informasi

Pengambilan 
Keputusan

Sasaran suatu kunjungan penjualan
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 Menjadi “parachute salesperson”

 Terlalu rendah hati

 Berceloteh gugup

 ‘Extended chat gap’

Hindari… 
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Sales Meeting

Bagaimana sales meeting terjadi?

Saya ingin tahu 
lebih banyak

Saya ingin menjual 
lebih banyak
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Fakta

Pertanyaan

Alat Bantu Visual

Referensi

Link/Kaitan

Attention Getter

Dalam kelompok, 

buatlah daftar aspek penarik perhatian



1 - 7
Developing Your People >> Advancing Your Business

TACK-TMI International |Over 60 countries| 35 languages |1 global training solution

Sales Kit
• Company Profile

• Rate

• Last Meeting Notes & Action 

Plan

• Planner

• Product Sample 

• Apa lagi ? 

DIGITAL juga bisa


