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Sasaran suatu kunjungan penjualan

Mendapatkan Pengambilan

Informasi Keputusan
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@ MDI

POLdGON Partnec in

Menjadi “parachute salesperson”

Terlalu rendah hati

Berceloteh gugup

‘Extended chat gap’

Q000
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POLdGON

Sales Meeting

{ Saya ingin tahu

Saya ingin menjual
lebih banyak

lebih banyak

Bagaimana sales meeting terjadi?
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Partner in
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® : MDI
PeEan Attention Getter
Fakta
Pertanyaan
Alat Bantu Visual
Referensi
Link/Kaitan
Dalam kelompok,
buatlah daftar aspek penarik perhatian
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Sales Kit

Company Profile

* Rate

« Last Meeting Notes & Action
Plan

* Planner

* Product Sample

« Apalagi ?

DIGITAL juga bisa
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